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Nota aclaratoria

De acuerdo con lo sefialado en la resolucion 396 de 2004 se hacen las siguientes aclaraciones en relacion con este proceso de promocion
preliminar:
o El proceso sobre el cual versa esta promocion preliminar se encuentra en tramite de aprobacion.
o Esta presentacion y el prospecto preliminar no constituyen una oferta pUblica vinculante, por lo cual, tanto esta presentacion
como el prospecto preliminar pueden ser complementados o corregidos.
» No se pueden realizar negociaciones hasta que la oferta publica sea autorizada y oficialmente comunicado a su destinatarios.

Asi mismo, los datos aqui presentados se encuentran contenidos en el prospecto preliminar de informacion, el cual debe ser consultado por
los futuros inversionistas.

Este Material se les entrega bajo el entendimiento de que, como inversionista sofisticado, usted entendera y aceptara sus limitaciones
inherentes y lo utilizara solamente para el proposito de discutir su interés preliminar en invertir en una transaccion del tipo aqui descrito.
Se considera indispensable la lectura del Prospecto de Informacion.

Confidencialidad: Este documento y/o sus anexos contienen informacion privilegiada o confidencial y estan dirigidos exclusivamente a la
persona o entidad destinataria. Si usted no es el destinatario del mismo, la revision, retransmision, copia, reproduccion, distribucion o
cualquier otro uso de esta informacion esta estrictamente prohibida. Si ha recibido este documento por error, por favor contactenos.

Responsabilidad: Al realizar el presente informe, Correval S.A. (Correval) ha confiado en la informacién recibida por la Compaiia, asi como
en informacion proveniente de fuentes publicas. Correval no ha adelantado procedimientos de auditoria o verificacion de la informacion
recibida y en consecuencia no efectlia garantia alguna (expresa o implicita) con respecto a la veracidad, exactitud o integridad de la
informacion y las opiniones que aqui se incluyen, o cualquier otra informacion escrita u oral que se brinde a cualquier interesado o a sus
asesores. Correval ni la Compafnia no asumen ninguna responsabilidad ni obligacion por cualquier pérdida ocurrida por utilizar la
informacion producto de este estudio y tampoco puede asumir responsabilidad por cualquier dafo derivado de la utilizacion de la
informacion presentada en este documento.

Nota a los datos historicos: Los resultados histdricos de las inversiones de cualquier persona o entidad descrita en este Material no son
indicativos de los resultados que obtendran en el futuro. La enunciacion de estos resultados tiene la intencion solamente de dar
informacion a los destinatarios en relacion con la experiencia general de la persona o entidad en cuestion como gestor de activos o asesor y
no pretenden ser garantia de rentabilidades o de una gestion futura. Esta presentacion puede contener declaraciones enfocadas a posibles
eventos futuros, incluyendo el futuro de la Compania. La naturaleza de las inversiones futuras y los riesgos asociados con las mismas podra
diferir sustancialmente de las inversiones y estrategias emprendidas historicamente por esas personas o entidades. Por estas razones, las
ilustraciones hipotéticas aqui contempladas podrian no materializarse, y los resultados futuros de la Compafia. podrian diferir de manera
sustancial respecto de lo aqui consignado. Ni Compaiia ni Correval adquieren obligacion alguna de actualizar, ajustar, complementar o

revisar las declaraciones sobre el futuro aqui contenidas.
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Introduccion

e ——

« EPM Telecomunicaciones S.A. E.S.P (“EPM Telecomunicaciones”, “la Compania” o “UNE”) es una
compafia que presta servicios de Tecnologias de Informacion y Comunicaciones a sus clientes en
todo el pais desde hace mas de 50 anos (a través de EPM), durante los cuales se ha consolidado
como lider en ventas y servicios de valor agregado en el mercado.

 Adicionalmente, la Compahia cuenta con presencia internacional en Estados Unidos y Espana a
través de sus filiales CINCO Telecom Corp y Orbitel, lo cual le ha permitido prestarle servicios
complementarios a sus clientes.

« UNE es una compafia publica de propiedad de Empresas Publicas de Medellin (“EPM”),
importante empresa prestadora de servicios de energia eléctrica, gas natural, aguas y
telecomunicaciones en Colombia y la region. EPM no soélo cuenta con una fuerte solidez
Eatrlmomal si no que también posee amplia experiencia en la prestacion de estos servicios en el
ontinente

« La Compafia presta servicios de telecomunicaciones, que incluyen soluciones integradas para
todos sus segmentos de clientes a través de estrateglas de diferenciacion, fidelizacion vy
generacion de valor agregado. Esto le ha permitido tener grandes logros:

« NUmero uno en servicios de Internet.
« Unico operador que ofrece IPTV.

« Servicios completos, 5 play: Internet Banda Ancha, Television, Telefonia Local, Larga
Distancia e Internet Movil.

« Segundo operador en television por suscripcion.

 En relacién con los demas grupos del sector de telecomunicaciones que operan en
Colombia, UNE ocupa el tercer lugar en ingresos.

. Empresa numero 28 entre las 100 mas grandes de Colombia de acuerdo con la Revista
emana.



Introduccion

e ——

« En la actualidad UNE se encuentra desarrollando su plan de inversiones para lo cual ha
contemplado, entre otras fuentes de financiacion, la realizacion de una Emisién de Bonos
Ordinarios (“la Emision”) por $300.000 millones.

« La Emision cuenta con una calificacion AAA (triple A) otorgada por BRC Investor Services, la cual
refleja que la capacidad de la Compaiia para repagar oportunamente el capital e intereses es
sumamente alta.

« La Compania estima realizar una Emision por cerca de $300.000 millones a un plazo estimado de
5, 7 6 10 anos, la cual estara destinada 100% a la ejecucion de su plan de inversiones,
espec1f1camente a la actualizacién de tecnologia y a la ampliacion de cobertura de sus servicios.

« El pago de la Emision estara sustentado en el flujo de caja generado por la Compahia, el cual
presenta unas coberturas amplias, soportadas en su solidez financiera.
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Descripcion general
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« EPM Telecomunicaciones es una compafia que presta servicios de Tecnologias de Informacion y
Comunicaciones a sus clientes en todo el pais desde hace mas de 50 afios (a través de EPM),
durante los cuales se ha consolidado como lider en ventas y servicios de valor agregado en el
mercado en la region de Antioquia.

« A septiembre de 2009, la Compania atiende el 19.8% de la telefonia local, el 20.8% en el trafico
de larga distancia, el 22.3% en internet banda ancha y el 22.1% en television por cable en el
mercado nacional.

e Asi mismo, la Compania hace 5 afos inicio un proceso de consolidacion nacional que le ha
permitido expandirse rapidamente a regiones como Santander, Bolivar, Caldas, Quindio,
Risaralda, Valle, Atlantico, Bogota ademas de Antioquia en la cual tiene una part1c1pac10n de
mercado mayor al 90%. La cobertura de telefonia basica en Medellin es del 98.6%.

« Adicionalmente, la Compahia cuenta con presencia internacional en Estados Unidos y Espafa a
través de sus filiales CINCO Telecom Corp y Orbitel, lo cual le ha permitido prestarle servicios
complementarios a sus clientes.

e UNE es 99.99% de propiedad de EPM, importante empresa prestadora de servicios de energia
eléctrica, gas natural, aguas y telecomunicaciones en Colombia y la region. EPM no sélo cuenta
con una fuerte solidez patrimonial, si no que también posee amplia experiencia en la prestacion
de estos servicios en el Continente. Sus demas accionistas, todos publicos, son: Instituto
Tecnologico Metropolitano, Empresas Varias de Medellin S.A. E.S.P., Instituto de Deporte y
Recreacion y la Empresa de Desarrollo Urbano.



Evolucion historica

Escision del Negocio

100% publica, propiedad
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Integracion
comercial,
organizacional y
juridica con Orbitel
y Emtelco, empresas
cuya propiedad es
100% de UNE.

» Se trabaja en la busqueda de
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«La Compania cuenta con mas de 50 anos de experiencia en el sector (a través EPM).

«La escision del negocio permitio consolidar una estrategia competitiva disenada para enfrentar la competencia de jugadores globales,

a través de:

« Cambiar la configuracion de mercado regional a mercado nacional.

« Optimizar inversiones de capital para que se hagan con logica global y sobre visiones mas amplias de mercado y geografia.



El Grupo EPM

*UNE hace parte del Grupo EPM, lider en la prestacion de servicios de energia, gas natural, aguas y telecomunicaciones en
Colombia, y con presencia internacional.
«Esta cuenta con un patrimonio de 14.8 billones, ingresos de 3.8 billones, Ebitda por encima de 1.6 billones y utilidad neta de 1.3

billones a 2008. \N
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Presencia nacional

. - Regiones con filiales
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Santander y Sucre) « VolP-Internet Movil Fcuta) *UNE tlepg presencia en 19 de los
« Telefonia fija local <TV paga 26 municipios mas importantes
+Banda ancha «Banda Ancha en Colombia.

* TV paga *Volp
;;'”temet Movil +UNE posee ventajas competitivas
frente a otros competidores en
: los mercados de Antioquia,
UNE \ Santander, Bolivar, Caldas

Multiples municipios del
pais
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« Internet Movil /
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ETP

(Pereira, Dos Quebradas,
La Virginia, Santa Rosas de
Cabal, Cartago)
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TV paga /

* Clientes en telefonia basica en las filiales. Fuente: UNE; Analisis equipo de trabajo.
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(Manizales, Buga,
Armenia)
« Telefonia fija local
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Internet Movil

* TV paga
J

Quindio y Risaralda. En Antioquia
tiene una cobertura de telefonia
basica por encima del 98%.

«Dentro de la estrategia de UNE se
contempla el atender otros tres
mercados importantes en el pais:
Bogota, Atlantico y Valle.

Territorios  Digitales en:
Quindio, Atlantico, Boyaca,
Bolivar, Magdalena, Huila,
Meta, Tolima, Guajira, Cauca,
Narino, Antioquia, Amazonas,

Caqueta, Guaviare,
Putumayo, Vaupés, Vichada,
Choco, Guainia,

Cundinamarca, Norte De
Santander



Presencia internacional
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« En la actualidad se tiene presencia internacional en USA y Espana, con CINCO Telecom Corp y Orbitel
Comunicaciones Latinoamericanas SAU respectivamente.

» OSI, Cinco Telecom Corp. USA (CTC) y Orbitel Comunicaciones Latinoamericanas Espana (OCL) constituyen la mesa
de trafico internacional.

» Orbitel Servicios Internacionales S.A. ESP (OSI) es el brazo internacional de UNE en el territorio nacional.

ESTADOS UNIDOS

CINCO®

Telecom Corp.

ORBITEL

» OSl, CTC y OCL tienen sus propias rutas de interconexion con los
carriers internacionales con los que logren cerrar acuerdos.

« Estas rutas se ponen en comin en la mesa de trafico y por ello
cualquiera de las tres filiales puede llegar a acuerdos con sus carriers
que involucren rutas de otra filial.

+ De esta manera se obtiene el maximo global de las relaciones
comerciales con estos operadores.

+ CTC y OCL envian a OSI todo el trafico para terminar en Colombia

que logren recoger a través de los productos retail que se venden en * UNE provee a OS5l del servicio de terminacion en Colombia
USA y Espafia. del trafico de larga distancia internacional entrante

(LDIE).

N J

« Provee a UNE de los servicios internacionales de
terminacion de trafico de larga distancia internacional
saliente (LDIS) y de puertas de acceso al backbone global
de Internet (puertas IP).

» Utiliza el trafico LDIS y las puertas IP como insumo para
negociar acuerdos de intercambio de trafico y capacidades
con otros operadores en todo el mundo.

» OSl a su vez entrega este trafico a UNE. )

N

Es de interés de OSI (y por supuesto de UNE) que CTC y OCL OSI vende en el exterior este servicio como parte de los
capten la mayor cantidad de trafico posible para terminar en acuerdos de intercambio de trafico y capacidades que
Colombia y por ello se tienen acuerdos comerciales para hace con operadores internacionales.

incentivar dicho trafico.



Servicios y segmentos
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+UNE presta servicios de tecnologias de informacion y comunicaciones a sus clientes en todo el pais a la vez que
atiende a la poblacién latinoamericana en USA y Espaia a través de sus filiales.

«Estrategias de empaquetamiento de servicios y el ofrecimiento de servicios de valor agregado son fundamentales para
mantener el posicionamiento en el sector. UNE actualmente enfoca gran parte de su estrategia a estos servicios.

Telefonia local y larga distancia (Voz) Telefonia
Fija, VolP, Distancia Nacional e Internacional,

Telefonia Publica. « Comunicacion, informacion, « Comunicacion, informacion,
entretenimiento del nucleo entretenimiento fuera del
familiar. ambito familiar.

o Telefonia fija, Internet, « Tarjetas prepago para multiples

Internet television, internet movil, lar icios de tel icaci

. . . , , larga servicios de telecomunicaciones,

Banda Ancha, Internet Dedicado e Internet Movil. distancia, Hogar Seguro, teléfonos piblicos, centros

Portabilidad WiMAX para banda integrados de
_ ancha. Telecomunicaciones, Internet

Television kids, Internet play.

Por suscripcion, incluido servicio Pague Por Ver

(PPV), IPTV.

Otros o Comunicacion, informacion, que » Utilizando la experiencia de UNE

Conectividad: Lan to Lan, VPN, Portador, re.quieren las empresas con sus y la infraestructurg Qe redes,

Multilan; Servicios Profesionales: Mesa de Ayuda, d.'en.tes.’ proveedo.res’ P O s ecleside

- , . — distribuidores y aliados en el telecomunicaciones.

Soluc10.nes Integr.adas, D.ata Center: A101§m1ento pais y en todo el mundo. . Tarjetas prepago, pines y

de Equipos, Hosting Dedicado, Web Hosting, « Productos especializados o de recargas para inmigrantes

Hosting de Base de Datos, Mail Hosting, Disco mayor complejidad para micro, latinos, Carriers internacionales

Duro Virtual; Datos: Videoconferencia. pequefas y medianas empresas con trafico desde cualquier
que necesitan aplicaciones origen y destino.

basicas. o Telefonia movil.



Aspiracion y estrategia

“Crear la empresa integrada de telecomunicaciones mas
competitiva del pais”

Mega

Imperativo Estratégico

Féormula para Ganar

Lineamientos Estratégicos




El imperativo estratégico
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Reconfigurar su Negocio de Telecomunicaciones para afrontar la
competencia de Jugadores Globales, principalmente a través de:

Cambiar la actual configuracion de Tecnologias/Region a una de ocasiones de
consumo y mercados sobre una base nacional.

Liderar a sus socios en diferentes sociedades a participar en una empresa
donde los 6ptimos globales y no los locales prevalezcan en todos los
L mercados. J

Racionalizando las inversiones de capital para que se hagan con légica global y
sobre visiones mas amplias de mercado y geografia.




Formula para ganar de UNE
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UNE es una Compafia de mercadeo y venta de servicios de comunicacién, informacién
y entretenimiento del orden nacional y con presencia internacional que, para crear
valor sostenible, renuncia a la convergencia competitiva y fortalece sus ventajas
estratégicas mediante las siguientes acciones:

Profundizar en el conocimiento de sus mercados objetivo: Explotando la informacidon que se

posee, apropiando rapidamente el conocimiento de sus nuevos mercados y acercandose
permanentemente a sus clientes, para enriquecer sus ofertas comerciales.

Innovar en ofertas comerciales que colmen las necesidades y suenos de sus clientes, con un
servicio grato y oportuno.

Respaldar sus ofertas comerciales con una marca cercana y poderosa que brinde confianza y
emocione a los clientes.

Fortalecer las sinergias entre sus diferentes negocios; y de éstos con el Niucleo Corporativo, para
mantener su competitividad y estructurar modelos de negocios potentes y diferentes a los usuales
en la industria.

Potenciar su talento humano, desarrollar el liderazgo en la organizacion, multiplicar el
conocimiento y enfocar el aprendizaje para el desarrollo de los negocios.

Mejorar permanentemente la productividad empresarial, manteniendo su foco estratégico, de tal
manera que solo se agregue costo en los casos en que el cliente esté dispuesto a reconocerlo.



Enfoque competitivo de los negocios (Configuracion)
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HOGARES Y PERSONAS: Explotara el hogar como espacio fisico y las comunicaciones que se generan por
las relaciones entre los miembros del nlicleo familiar; asi como las necesidades de comunicacion personal
(del individuo), independientes del sitio y de la relacion con alguien mas.

PYMES: Se enfocara en las pequefnas y medianas empresas, vistas y entendidas sus necesidades desde su
encadenamiento productivo, en las que las TIC tengan gran potencial de aplicacion.

CORPORATIVOS: Su foco sera el cliente corporativo, que ve en las TIC un elemento diferenciador para su
negocio, como herramienta que puede potenciar su valoracion de su relacidén con sus clientes y con sus
proveedores (para asegurar sus niveles de servicio a sus clientes), y esta dispuesto a pagar por ello.
Atendera las necesidades de los operadores de telecomunicaciones legalmente establecidos en Colombia,
que compran capacidades basicas para vender sus propias soluciones y para prestar servicios a sus clientes.

INTERNACIONAL:

= RETAIL (ventas al detal): Se enfocara en la atencion de las necesidades de los inmigrantes latinos
independientemente de donde se encuentren (paises con alto flujo de Inmigrantes), y aprovecha,
como negocio de oportunidad, las necesidades de inmigrantes no latinos y clientes corporativos.

= INTERCONEXION: Gestionara las relaciones de interconexion con los operadores nacionales, incluye
servicio portador e instalaciones esenciales, si se negocian en virtud de la interconexion.
Adicionalmente se encarga del arrendamiento de infraestructura fisicas (postes y ductos) a
operadores licenciados, en los mercados donde somos establecidos

» WHOLESALE: Atendera las necesidades de los carriers internacionales con trafico desde cualquier
origen y hacia cualquier destino.
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Desempenio financiero - Ingresos totales
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» Adicionalmente, su desempefo le ha permitido consolidarse como Compaiia lider en el mercado:

Internet

Empresa nUmero uno en la prestacion del servicio de Internet en Colombia*.
Alto potencial de crecimiento en este segmento dada la baja penetracion de este servicio
en el pais.

IPTV

5 play .

Unico operador que presta el servicio de IPTV en Colombia.

Esta tecnologia permite ofrecer servicios interactivos junto con la television, generando
valor agregado para los clientes.

46.038 suscriptores (septiembre de 2009) con un aumento continuo en la base de clientes.

Unica compafia en Colombia que ofrece 5 play.

Brindando la facilidad de tener todos los servicios de telecomunicaciones en una sola
compania: Internet Banda Ancha, Television, Telefonia Local, Larga Distancia e Internet
Movil.

Television
suscripcion

Segundo operador del pais en nimero de clientes de TV por suscripcion.
Participacion de mercado del 22,1%.

TIC .

Cuarto operador en ingresos del sector de las TIC en Colombia con el 8,5%.
Ingresos operacionales de 1,5 billones.

*CRC - informe de Conectividad - Septiembre de 2009




Desempeno financiero - Ingresos totales

«A continuacion se presenta la evolucion de los ingresos por linea de servicios, los cuales como se menciono
anteriormente se encuentran atomizados y han mantenido un comportamiento estable y creciente en los ultimos
anos. A septiembre de 2009 la Compania contaba con ingresos anuales por 1.2 billones de pesos.

I Telefonia Local Larga Distancia [l Internet M Otros Valor Agregado Tv 1M Otros

36,40%

46,10%

21,70% 22,08%
23,70%
21,60%

20,20%
15,40%

8,50% 8,10%
4,80% 6,50%

2006 2007 2008 sep-09

Fuente: EPM Telecomunicaciones.

Otros: Portador, Interconexion, Servicios Profesionales, Arrendamiento y Venta de equipos y Otros.
*Variacion porcentual de los ingresos entre septiembre de 2009 y septiembre de 2008.




Desempeno financiero - Ingresos telefonia local

R — T —

«La teledensidad en Colombia se ha mantenido cercana al 18% en los Ultimos 4 afos.

Lo anterior sugiere dos formas para capturar participacion de mercado: (i) Ganando participacion de otros operadores
y (ii) penetrando mercados con baja teledensidad.

« Adicionalmente, la caida del ARPU por producto no afecta la compafia en la medida que la estrategia de la Compafia
se enfoca en empaquetar servicios que satisfagan las necesidades de los clientes. Esto se traduce en un mayor
numero de suscriptores.

suscriptores y tarifas Participacion de mercado - Lineas en servicio

= ARPU (Cop$/Mes) M Lineas

~ 1,415,180 Il Telecom M ETB M UNE [ Emcali Telmex [ Otros
36,& 34,024
i 1,304,939
| 1,241,533 7,634,489 7,848,341 7,950,845 7,730,634
4 1,186,657
- 32.0% 32.3% 29.8% 27.9%
2006 2007 2008 jun-09

Ingresos telefonia fija - Millones de pesos

25.2% 26.0%

15.8% 16.4% 18.3%

] 533,056 519,841 533,945

15.5%

9 0
[ 7.0% |
o 0.3% = 1.7% 4.4% =5.3%

284,069

* Ultimos Doce Meses a Junio de 2009

Fuente: SUI. CRC (Informes Sectoriales CRT). Cifras en millones de pesos.

2006 2007 2008 2009* 2006 2007 2008 jun-09




Desempeiio financiero - Ingresos larga distancia

+UNE ha logrado penetrar el mercado de manera importante: Actualmente es el jugador con mayor participacion en
minutos de LD internacional y el segundo en LD nacional.

Participacién de mercado — LD nacional Participacién de mercado — LD internacional
(millones de minutos) (millones de minutos)
M Telecom ETB I =PV UNE ETB I Otros
I EPM UNE Orbitel I Telecom M Colombia Movil Telmex
1,671 1,959 2,604 935 326 4,683 6,383 3,197

25.9%

24.7%

24.6% 19.1%

44.9%

10.3%
YRR 10:% |

17.6%

24.2% 13.9%

27.5% ) 1 1% —(E=09%  11.9% 5 70,
mme e | B0 o

2006 2007 2008 jun-09 2006 2007 2008 jun-09

* (Jltimos Doce Meses a Junio de 2009 Fuente: SUI. CRC (Informes Sectoriales CRT).




Desempeno financiero - Ingresos Internet y

valor agregado

«Segun la CRC la penetracion de Internet en Colombia es del 4.7% (vs. 5.65% Latinoamérica).
«Los niveles actuales de penetracion del servicio de Internet en Colombia sustentan los crecimientos a futuro en la

base de usuarios pues aun estamos por debajo del promedio regional.

Internet

[ ] Suscriptores

473,745
50,606

= ARPU (Cop$/Mes)

58,539

41,244 417,213

266,883
L

2007 2008 jun-09

Ingresos SVAs — Millones de pesos

I servicios de Internet [l Otros de Valor Agregado
301,388

177,097 240,277

132
58,944 92,088

47,552 SNWZl /5 009
2006 2007 2008

*Ultimos Doce Meses a Junio de 2009

*k

491,311

50,770

sep-09

331,154

270,525

60,629

2009*

Participacién de mercado — Internet banda ancha

Il 8 I uNE I TELMEX

TELECOM EMCALI Il OTROS

1,902,115 2,046,428 2,123,508 2,184,285

20.3% 20.2% 20.9% 20.4%

21.7% 22.3% 22.5%

21.9%

20.1% 20.7% 19.9% 20.2%

20.8% 20.4% 20.2% 19.9%

3.5% 3.7% 3.7% 3.6%
13.4% 13.3% 13.0% 13.4%
dic-08 mar-09 jun-09 sep-09

Penetracidn Internet* en América Latina
0,
8.5% g 105
7.5% 7.3%
5. 7%
0,
5.1% 4 794
3.6%
2.6%
1.4%

Ecuador Regién

Chile Argentina México Uruguay Brasil Colombia Venezla PerG

Fuente: SUI. CRC (Informes Sectoriales CRT).




Desempeno financiero - Generacion de EBITDA
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«La Compaiia ha mantenido unos niveles de Ebitda estables para los ultimos 3 afos, incluso cuando los margenes de
contribucion se han reducido como consecuencia de dos factores:
o Recomposicion de ingresos generadores de menor margen pero con contribuciones positivas sobre las
utilidades de la Compania.
» Tendencia de reduccion del sector para igualarse con estandares internacionales, habiendo llegado a niveles
de estabilizacion.
«En este sentido, se enfocara la estrategia hacia los campos de servicio al cliente, modernizacion de la red y
ampliacion de capacidades en la infraestructura nacional e internacional para mantener dicho margen.

El margen EBITDA

Integracion con Orbitel y

45% - Emtelco

40% -
35% -
30% A
25% A
20% -
15% ~
10% ~

5% A

0% -

»

2007 2008 sep-08 sep-09

 El margen de la Compania ha sido estable en los ultimos 2 afos y espera estar en niveles de 30% para los
proximos anos, conforme al sector que presenta niveles cercanos a 30%.

* La caida en el margen de 2007 a 2008 se explica debido a la integracion con Orbitel y Emtelco, el cual se dio
para aumentar el portafolio de productos utilizando el portafolio de servicios de estas compainias.



Desempeno financiero - Endeudamiento

«La Compaiia cuenta con 423.000 millones de deuda, la cual representa Unicamente 1.35x veces su Ebitda.

«El principal endeudamiento se encuentra en un crédito sindicado cuyo lideres fueron JP Morgan y BNP Paribas,
representando el 83%.

Operaciones de crédito publico Vencimientos deuda con bancos nacionales
2,358 40.000 A 37.834
4 7
692 N\
0 Bonos en circulacion 30.000 -~
W Bancos nacionales 20.000 -
. 11.162
W Obligaciones enmoneda 1 oo -
extranjera
Contratos de leasing 0 J 343 343
2010 2011 2012 2013
H Otros
Fuente: EPM Telecomunicaciones
Intereses
(*) Informacién correspondiente al Il trimestre de 2009
Cifras en millones
Total saldo septiembre 2009: $423,511 millones de pesos Las deuda con bancos nacionales se encuentra a plazos
entre 2010 y 2011, tal como se presenta en la grafica
eLos créditos con bancos nacionales se encuentran anterior.

atomizados entre los bancos: Santander, Crédito,
Sudameris y BBVA.

*El endeudamiento en moneda extranjera esta
representado por un crédito sindicado donde las
siguientes entidades tuvieron diferente nivel de
participacion:

ABN Amro Bank N.V, Banco de Bogota, S.A., Banco de
Crédito Helm Financial Services (Panama) S.A., Banco de
Crédito Helm Financial Services, Bancolombia S.A.,
Barclays Bank PLC, Banco Bilbao Vizcaya Argentaria S.A.,
BNP Paribas Panama Branch, JPMorgan Chase Bank, N.A.




Desempeno financiero - Endeudamiento

«Crédito sindicado externo por un monto de USD 140 millones.
«Este crédito se encuentra cubierto por 6 swaps de tasa de cambio, figura bajo la cual se cancela un valor fijo en
pesos al final del periodo pactado.

Vencimientos deuda extranjera (COP) Covenants

120.000 - 111.487 112.700 113.727 25X 1 21 70x 23.40x 135X 4 40
100.000 - 20x I 1-§X
| - 1.0x
80.000 15x [ o
60.000 ™~ 0.6
40.000 L 0.4%
20.000 { 16178 Sx L 0.2x
0 - 0x T T 0.0x

2010 2011 2012 2013 2006 2007 2008 2009*

— Deuda neta/EBITDA =— EBITDA /intereses

Leverage Ratio < 3.0x, EBITDA/Interés > 2.5x
Fuente: UNE

«Se observa que los vencimientos de la deuda se dan hasta 2013. Es decir, a partir de esta fecha, la Compainia podria
contraer nuevas obligaciones de deuda en niveles importantes.

A su vez, el crédito sindicado cuenta con unos covenants que se han cumplido.

(*) Informacidn correspondiente al Il trimestre de 2009. Cifras en millones.



Proyecciones financieras
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INGRESOS OPERACIONALES(cifras en millones de pesos)

2,337,063

CAGR+9%
2,188,946

2,031,286

1,853,368

1,673,142

1,523,572

2010 2011 2012 2013 2014 2015
Internet M Local MM Television I Larga Distancia Il Datos M Servicios Profesionales B Otros
« Los ingresos operacionales se estima creceran en promedio 9% durante los proximos 6 anos.

 Estos ingresos estaran jalonados por el crecimiento en internet, el cual se estima crecera por encima
del 20% para los proximos 3 anos y por encima de 10% para el resto de anos.

 Telefonia local tendra una erosion en los ingresos, sin embargo se mantendra el nivel de usuarios
debido al empaquetamiento de productos.




Proyecciones financieras
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INGRESOS OPERACIONALES Y MARGENES (cifras en millones de pesos)

i 2.337.063
2.188.946

2.031.286
1.853.368

1.673.142
1.523.572

2010 2011 2012 2013 2014 2015

— Margen Neto — Margen EBITDA —— Margen Bruto B Ingresos operacionales

* Las mejoras en el margen bruto y EBITDA se dan por el proyecto de productividad en 2009 y por la
consolidacion de integracion de procesos de las compaiias fusionadas.

« El margen EBITDA se mantendra por encima del 30%, es decir, por encima del margen actual del
sector de telecomunicaciones.




Proyecciones financieras
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FLUJO DE CAJA LIBRE OPERACIONAL (cifras en millones de pesos)

756,688
{ — FcLo M EBITDA 705,862

647,893

566,322
503,236

423,628

2010 2011 2012 2013 2014 2015

En este sentido, las inversiones que la Compania debe realizar para los proximos afnos se encuentran
alrededor de 400.000 millones al ano.



Proyecciones financieras
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Servicio de la deuda

— Servicio de la deuda I FCLO

159,999

126,854

- -73,629
2010 2011 2012 2013

— Servicio de la deuda [ EBITDA

il 647,893

- 566,322
503,235

| 423,628

2010 2011 2012 2013

267,362 |

185,072

2014 2015

2014 2015
DS

756,688 T

COBERTURAS

— Deuda financiera / EBITDA

1,7x

2010 2011 2012 2013 2014 2015

— EBITDA/Gastos financieros

- 6,8x

2010 2011 2012 2013 2014 2015



Analisis de coberturas

RESUMEN PROYECCIONES - ESTADO DE PERDIDAS Y GANANCIAS

CONCEPTO
(Cifras en millones de pesos)

INGRESOS DE OPERACION

CONTRIBUCION BRUTA

MARGEN BRUTO
GASTOS

EBITDA

MARGEN EBITDA

DEPRECIACION Y AMORTIZACIONES
PROVISION DEUDAS

RESULTADO OPERACIONAL
MARGEN OPERACIONAL

GASTOS FINANCIEROS

DIFERENCIA EN CAMBIO DE DEUDA
RENDIMIENTOS FINANCIEROS

GAN. O PER. DE INV. EN PARTICIPACION
OTROS NO OPERATIVOS
RESULTADO ANTES DE IMPUESTOS
MARGEN ANTES DE IMPUESTOS
IMPUESTO DE RENTA

RESULTADO DEL EJERCICIO
MARGEN NETO

1,493,218
942,225
550,993

36.9%

159,331 168,711 177,206 184,704 193,202 201,142
391,662 423,615 503,214 566,287 647,893 705,862

26.2%
200,512
29,092
162,058
10.9%
46,111
24,040
10,694
26,867

-8,527

120,939
8.1%

1,523,572 [1,673,142

931,246
592,326
38.9%

27.8%
208,233
26,258
189,124
12.4%
61,997
-14,497
10,413
26,210
-48,631
129,617
8.5%

992,723
680,419
40.7%

30.1%
269,591
26,770
206,852
12.4%
49,068
5,251
6,590
22,155
-23,252
158,026
9.4%

1,853,368 | 2,031,286

1,102,377

750,991
40.5%

30.6%
290,663
27,801
247,824
13.4%
48,886
2,733

6,097

11,523

37,167

176,657
9.5%

1,190,191
841,095
A%

31.9%
322,180
28,438
297,276

14.6%
44,638
926
6,254
4,746
-80,726
181,986

9.0%

2,188,946 | 2,337,063

1,281,942
907,004
41.4%

32.2%
345,031
29,551
331,280
15.1%
42,035

0
8,134

1,225

9,337

307,941
1%

1,371,257
965,806
41.3%
209,119
756,688

370,760
30,382
355,546
15.2%
33,716
0
9,013
1,225
31,530
363,598
15.6%

2,098 3,000 25,968 23,244 36,484 47,216 59,442
118,841 126,617 132,058 153,413 145,502 260,726 304,156

8.0%

8.3%

7.9%

8.3%

7.2%

11.9%

13.0%




Analisis de coberturas
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RESUMEN PROYECCIONES - BALANCE

CONCEPTO
(Cifras en millones de pesos)

ACTIVOS

Caja, Bancos e Inversiones Transitorias
Neto Cuentas por Cobrar

Inventario

TOTAL ACTIVOS CORRIENTES
Propiedad, Planta y Equipo

Inversiones Permanentes

C x C Créditos a Vinculados Econémicos
Depreciacion diferida

Otros Activos Largo Plazo

TOTAL ACTIVOS

PASIVOS

C x P Contratistas y Proveedores

Imptos x Pagar (Renta y Compl., IVA, ICA)
Prestaciones sociales por pagar

Total Pasivos Corrientes

Creéditos

Depositos, Diferidos y Otros

Impuestos diferidos

TOTAL PASIVOS
PATRIMONIO
TOTAL PASIVO + PATRIMONIO

69,041
476,199
8,873
554,112
1,404,882
824,441
327,162
195,638
421,819
3,728,055

308,857
-31,347
40,730
318,239
414,679
13,844
80,180

826,943
2,901,112
3,728,055

118,836
522,642
8,873
650,351
1,659,528
797,724
327,033
195,638
378,939
4,009,214

299,265
8,637
40,730
348,632
612,615
13,844
83,180

1,058,271
2,950,943
4,009,214

120,807
482,830
9,272
612,908
1,902,699
758,724
190,194
195,638
320,540
3,980,704

278,766
8,216
44,708
331,690
535,833
13,844
109,148

990,515
2,990,188
3,980,704

123,059
504,371
9,643
637,073
2,092,835
705,298
90,242
195,638
279,023
4,000,110

298,747
11,551
48,954

359,252

450,386
13,844

128,253

951,736
3,048,374
4,000,110

127,089
525,311
10,028
662,428
2,266,251
607,787
15,491
195,638
248,703
3,996,299

318,753
27,439
53,713

399,905

350,633
13,844

143,968

908,350
3,087,949
3,996,299

198,283
539,679
10,429
748,391
2,424,482
599,772
15,491
195,638
221,789
4,205,564

338,174
39,214
59,055

436,443

350,633
13,844

158,143

959,063
3,246,500
4,205,564

162,246
550,525
10,847
723,618
2,546,542
613,348
15,491
195,638
197,130
4,291,768

355,704
61,915
65,058

482,677

211,988
13,844

168,798

877,308
3,414,460
4,291,768




Analisis de coberturas
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RESUMEN PROYECCIONES - FLUJO DE CAJA

. CON.CEPTOS 2009 2010 2011 2012 2013 2014
(Cifras en millones de pesos)

FLUJO DE OPERACION
Total Generacion Interna de Efectivo 439,536 | 412,699 | 520,936 | 572,365 | 647,241 | 703,022 | 754,498

Total Variacion Capital de Trabajo -51,672 | -52,804 | -27,575 4,555 2,349 10,166 | 14,066
Pago Impuesto sobre la Renta 38,163 -4,882 | -15,140 0 4,139 20,769 33,041
Pago Impuesto sobre el Patrimonio 18,548 | 18,548 31,000 31,000 31,000 31,000 0
TOTAL FLUJO DE OPERACION 331,152 | 346,229 | 477,502 | 545,919 | 614,451 661,419 | 735,524
FLUJO DE INVERSION
Total Infraestructura y Crecimiento 357,709 | 420,000 | 453,647 | 438,616 | 464,584 | 475,627 | 467,413
Total Recuperaciones de Inversion 6,029 129 | 136,839 | 99,951 74,751 0 0
TOTAL FLUJO DE INVERSION 424,456 | 419,871 | 317,524 | 339,330 | 390,525 | 476,347 | 468,161

FLUJO DESPUES DE INVERSION -93,304 | -73,642 | 159,978 | 206,590 | 223,925 | 185,072 | 267,362

FLUJO DE FINANCIACION
Desembolso de Créditos 43,037 | 277,290 38,000 | 23,000 12,000 0
Servicio de la Deuda 0 0 0 0 0 0
Amortizaciones 35,241 | 64,857 | 120,034 | 111,180 | 112,679 138,645
Intereses de Operacion 46,111 | 61,997 | 49,068 | 48,886 | 44,638 33,716
Variacién Intereses por Pagar 2,583 3,232 163 7 6 0
Total Servicio de la Deuda 83,934 | 130,086 | 169,264 | 160,073 | 157,323 172,361

Reparto de Dividendos 37,111 23,768 63,309 66,029 76,706 72,751 | 130,363
Variacién C x P Proyectos de Inversion 3,710 0 | -36,565 1,235 -2,134 -908 675

TOTAL FLUJO DE FINANCIACION -81,718 | 123,436 |-158,007 |-204,338  -219,895| -113,878 -303,399

Superavit (Déficit) Anual -175,022 | 49,794 1,971 2,252 4,030 71,194 | -36,037
SALDO FINAL DE CAJA 69,042 | 118,836 | 120,807 | 123,059 | 127,089 | 198,283 | 162,246
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La Emisidon - Agentes del proceso
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La Emision - Caracteristicas generales
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EPM
Telecomunicaciones S.A.
E.S.P.

Emisor

Bonos de Deuda Publica
Interna

Clase de titulo

Emision del plan de inversiones

Primer Mercado (Publico

Destinatarios
en General)

Objetivos de la J 100% para la financiacion
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Conclusiones

e ——

« EPM Telecomunicaciones es una compania lider en el sector de telecomunicaciones en Colombia
con alto posicionamiento de marca en el mercado:

« Su principal accionista y el grupo del cual hace parte son todas companias de gran
solidez patrimonial y amplia experiencia en el sector en Colombia y América Latina.

« La amplia variedad de productos, vendidos bajo diferentes paquetes y para distintos
segmentos, le han permitido a la Compania ofrecer a sus clientes soluciones integradas
bajo un mismo operador, consolidandose como la tercera compaiia en ventas del sector
y generando altos niveles de fidelizacion entre sus clientes.

« Sus estrategias y capacidad de rapida reaccion en un sector de rapido cambio
tecnologico y de mercado le han permitido mantener sus niveles de ventas y tener un
buen desempeio financiero, incluso en momentos de dificil coyuntura macroeconémica
y alta competitividad.

« Amplio portafolio de productos que permite reducir su exposicion.

« La Emision cuenta con el respaldo de solidos flujos de caja, que le permiten mantener unas
amplias coberturas de endeudamiento:

« La emision cuenta con una calificacion AAA otorgada por BRC Investor Services.

« Los recursos seran destinados 100 % al plan de inversiones, el cual genera recursos
adicionales para la Compania.
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